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HOTEL COSTA DEL SOL
MIERCOLES 14 DE OCTUBRE
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;TE SEGUIRAS
QUEJANDO

O tomaras accion?

Guiones salvajes de Whatsapp
INnteligencia artificial

Mentalidad Salvaje

cQué tan atras
te estas quedando?

VENTAS
SALmJES

O




PERO NO TODO
ESTA PERDIDO

tienes |la solucion a 2 minutos
de seguir leyendo.

:LA SOLUCION?

© Horas de entrenamiento

SHrs y 30 min presencilales

2Hrs y 30min online en VIVvOo

opara que el vendedor tradicional
se convierta en un

VENDEDOR

SHLVAJE

CON RESULTADOS



Y queée

APRENDERE?

U
Mentalidad Salvaje

La base de todo. El cambio de una mentalidad
de escasez a una de abundancia: cOmo plensa,

actUa y se recupera un vendedor gue si logra

resultados, iIncluso cuando el mercado esta
dificil.

WhatsApp Salvaje

Los no negociables de venta por WhatsApp:
cOMmo estructurar la conversacion, qué decir y
gué Jamas decir, y cOmo convertir el canal mas
usado por tus clientes en tu herramienta de
clerre mas poderosa.
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A para Ventas

CoOmo apoyarte en inteligencia artificial para
prospectar mas rapldo, automatizar tareas
repetitivas, preparar mejores argumentos de
venta y ganarle tiempo a la competencia.
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(Y qué ar

APRENDERE?

%)
Marca Personal

CoOmo utilizar tu marca personal para vender mas
rapido: por gué hoy la gente le compra a personas,
NO a empresas, y cOmo construir una reputacion

gue venda por ti incluso cuando td no estas
presente
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Tips Salvajes para B2B y B2C

Las diferencias clave entre vender a una empresa y
vender a una persona natural, y los tips practicos y
aplicables de iInmediato par
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;Y QUE =
LLEVARAS??

Practico, directo y aplicable
desde el dia siguiente:

@®6 horas de formacion.

® Presentacion Impresa.

@ Certificado digital.

® Manual de guilones Whatsapp.

® Manual de prompts Salvajes para

ventas B2B y B2C




(YA ESTUVISTE

En Ventas Salvajes 1y 2?
Agqui tienes |lo mejor de ambas,
con temas nuevos y potenciados

¢NUNCA FUISTE?

Con mas razon, esta es |la
version mas completa hasta hoy




;Y QUE OPINAN LOS
PARTICIPANTES?

Léelos aqui abajo:

Gabriela HR
Lo maximo

Jose Luis Gonzales Espinoza
Excelente experiencia

Karolaine Joaguin
iUn exito! 100% recomendado

Guise Ramirez [l * 2
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Yo estuve ahil!l! Me encanto, me lleve demasiado! Mentalidad de
abundancia, tomar accian, constancia, y mucho #desahusevaie me
anotare para #ventassalvajes de todas! 5andro muchas gracias por
tanfa informacion valiosa v por el empoderamiento y el plus de

diversion!

Q:. Tati Rojas
Excelente, gracias por tu conferencia




Maribel Mego Soto
Hay muchas cosas que poner en practica,
gracias por la ayuda

% Jhonatan

Rodriguez

Excelente FullDay, mucho que poner en

practica

Nury Floran Infante
Una conferencia Al, me voy con mucho

trabajo por resolver dentro de la empresa

donde
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me encanta SAN
una profesion su

laboro!!!
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QRO en verdad aportas mucho valor en las ventas,

pestimada, en todo el impacto que se genera en |as

personas gue se vuelven nuestros clientes. AMO LAS VENTAS
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Yessica Trinidad Bravo Arteaga
Suger ccrnferenr:m graclaﬂas gran




Felix Manuel Toledo

Una gran experiencia con Sandro 1! Mucho
aprencizaje!!l!

Enzo Margquez S
Jue buenaza esta charlal!ll Un capo!

Tatiana Padilla Figueroa
Excelente capacitacion valipsa
informacion recibi.

sergio Pena Vargas @ -

Trabajo en el mundo del Betaill hace anos, te sigo desde Chile hace
anos, desde tus primeros videos y ia verdad es gue solo debes sentir
orgullo. Construiste una marca personal en un terreno complgjo como

son las ventas de manera ludica, explicando en simple, lo complejo

carisma hace imposible no admirar tu trabajo. Un abrazo desde Chile.




QuUIén es y por gue deberias

CONFIAR EN
Sondsa J/Lpelondsy

s fundador, director y trainer de Motivarte
Perd. Uno de los entrenadores comerciales
Mmas solicitados en Latinoameérica, con mas de
3.5 millones de seguidores en redes.

Mas de 5,800 equipos entrenados. Creador de
la metodologia “SALVAIJE", y autor de las
opublicaciones Ventas Salvajes, habiendo
logrado una de ellas la denominacién Best
Seller &pPlaneta. Su historia es de reinvencion: de
anNnos de estancamiento a construir, desde cero,
una marca que hoy llena escenarios en toda
Latinoameérica.

SANDRO MELENDEZ

DE NADA

DE NADA A TODO

ROMPERLA EN VENTAS



cDondey

Miércoles 14 de octubre
6:30pm a 10:00pm
Presencial

C. Los Cocoteros 505
Urbanizacion El Golf

Martes 27 de octubre
8:00pm a 10:30pm
En vivo

eNTRs AR
SALURES

EVOLUCION




cY cuanto debo

INVERTIR?

INVERSION ESTANDAR

Incluye GV

PRONTO PAGO

Incluye GV

VENTHS
SHLVAJES




METODOS
DE PAGO

a hombre de |la gerente general
Gina Elizabeth Bazan Lopez
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AHORRO SOLES: AHORRO SOLES:
191-16061429-0-65 O O11-0140-020041350638
'] Interbank @ Scotiabank
AHORRO SOLES: AHORRO SOLES:
O 4/7-3041258836 053-82522635
'S/, . o
;ﬁ"—e 1ZIpAay
997 909 120 A A TARIETAS,

CUENTA DOLARES PARA PAGOS INTERNACIONALES

Numero de Cuenta
0057633417

Nombre del Banco
Scotiabank Peru S.AA

Direccion del Banco
Av. Dioniclio Derteano 102 San Isidro - Lima Peru.

Swift or ABA
BSUDPEPL

Direccion Banco Intermediario
Av. Dionicio Derteano 102 San Isidro - Lima Perd

Swift or Aba Banco Intermediario
BSUDPEPL

NUumero de Cuenta Banco Intermediario
00576033417/

jungpnods &




con Sandha [/ Jlendy

VENTHS
SALVAJrS

E V OLUZCI O N

WD +51 967 234 349
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